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Ventas de rentas vitalicias cierran su peor tercer trimestre en casi 15 afios
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1 Elnegocio de rentas vitalicias
~©  contintia siendo un dolor de
cabeza para las companias de
seguros, que han vistocomo el
niimero de pélizas contratadas
este afio cae sin freno.

De acuerdo con datos de la
Comisi6n para el Mercado Fi-
nanciero (CMF), en septiembre
serealizaron 255 suscripciones
enseptiembre, lo que evidencia
una baja de 84% en compa-
racién con el mismo mes del
ano pasado.

Elimpacto de lamenor venta
de este producto previsional
vadirecto ala prima de lain-
dustria, que se redujo en 81%,
llegando a US$ 27,4 millones.

Asi, el tercer trimestre cerrd
con 1.288 rentas vitalicias
vendidas, lo que es una caida
de 78,6% en un afio, siendo el
peor trimestre (julio-agos-
to-septiembre) desde 2006.

Actualmente
el retiro
_rrogramado de
las AFP ofrece
mejores tasas que
la renta vitalicia. =
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Ventas de rentas
vitalicias cierran su
peor tercer trimestre
en casi 15 anos

Tasas poco atractivas

Varios son los factores que
explican la fuerte caida en la
suscripcion de rentas vitalicias.
El académico de la Facultad
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® Entre julio, agosto y septiembre
se vendieron 1.288 de este producto
previsional, un 78,6% menos que a igual

de Economia y Negocios de
la Universidad de Chile, José
Luis Ruiz, indica que las tasas
de interés de largo plazo han
mostrado una significati-
va disminucién en la Gltima
década, lo que lleva a que las
pensiones ofrecidas a través
de este producto se vuelvan
menos atractivas que las de
su contraparte, el retiro pro—
gramado de las AFP.

La tasa de interés para cal-
cular las rentas vitalicias se
encuentraen torno a2%, versus
la del retiro programado en
3,91% a partir de octubre.

“En los Gltimos afios se
han subido los requisitos fi-
nancieros para optar arentas
vitalicias, lo que se traduce en

US$

274

millones

FUE LA PRIMA OBTENIDA
EN RENTAS VITALICIAS EN
SEPTIEMBRE,

una menor demanda potencial
del producto. El conjunto de
factores anteriores lleva a
mayores desafiosa las compa-
fifas de segurosen laventade
rentas vitalicias”, agrega Ruiz.

Asesores
previsionales

Un actor afectado por esta
tendencia son los asesores
previsionales, que han visto
caer sus ingresos y el nimero
de personas que intermedian
el producto se redujo.

Segin cifras de la CMF, en
septiembre de 2019, 326 per-
sonas fueron intermediarios de
este producto previsional, por
unmonto deUSS 52,1 millones,
mientras que durante el mismo
mes de este afo fueron apenas
97, por USS 12,1 millones.

“La situacién ha impactado
en nuestros ingresos, pero nos
ha afectado porque hemos
cumplido con nuestra labor
de objetividad y de otorgarle
alos afiliados la modalidad de
pension que maslesacomoda”,
comenta la presidenta del
gremio, Ann Katherine Clark.

“El trimestre pasado, la
tasa de retiro programado
era imbatible y muy dificil
de encontrar ventajas hacia
la renta vitalicia, cuando la
diferencia es muy notoria en
términos de pension”, agrega.
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