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Jay-Z es pareja de Beyoncé y uno de los ar-
tistas de música urbana más exitosos.
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El rapero Jay-Z también cedió al auge de
la cultura popular surcoreana llamada ofi-
cialmente Hallyu (Ola Coreana) o simple-
mente “cultura K”. A través de su firma de
inversión Marcy Pen Capital Partners, el ar-
tista estadounidense y pareja de Beyoncé
selló una alianza con la empresa surcoreana
de gestión de activos Hanwha Asset Mana-
gement para lanzar un proyecto destinado a
impulsar la expansión global de la cultura
surcoreana, lo que incluiría un fondo conjun-
to de US$ 500 millones.

El acuerdo contempla la creación de la fir-
ma conjunta MarcyPen Asia, para promo-
cionar a empresas con potencial vinculadas a
la cultura y el estilo de vida de Corea del Sur.

“Creemos que existe una oportunidad sig-
nificativa para expandir aún más la plata-
forma MarcyPen a Asia, en línea con la cre-
ciente influencia de la ‘cultura K’ y las marcas
de estilo de vida panasiático en las tenden-
cias de consumo globales”, señaló la firma
californiana de capital privado en referencia

a las tendencias globales de belleza, conte-
nido, gastronomía, entretenimiento y estilo
de vida. Ejemplo de ello es la cinta animada
“K-Pop Demon Hunters”, que se convirtió en
la película más vista en la historia de Netflix.

EL AUGE MUNDIAL DE LA OLA SURCOREANA:

RAPERO JAY-Z APUESTA POR LA “CULTURA
K” CON UN FONDO DE US$ 500 MILLONES

La oferta académica de las universidades chilenas ha sabido adaptarse a los retos que imponen
las nuevas tecnologías. Y también a las tendencias y nuevas industrias. Es aquí donde la Universidad
Austral de Chile (UACh) pondrá sus fichas el próximo año, al sumar un posgrado en línea con una
tradición valdiviana. Se trata del Diplomado en Ciencia Cervecera: Tecnología, Calidad y Comercia-
lización, un programa pionero diseñado para elevar los estándares del sector cervecero en Chile. A
través de la Facultad de Ciencias Agrarias y Alimentarias, Educación Continua y Cervecería Kuns-
tmann, la propuesta apunta a capacitar a los estudiantes en el uso avanzado de herramientas
científicas y tecnológicas para implementar mejoras en el proceso de producción cervecera, opti-
mizando métodos para aumentar la calidad y competitividad del producto en el mercado.

“La cerveza es una ciencia, y para impulsar su innovación y éxito en un mercado en cons-
tante evolución, es crucial la profesionalización del rubro”, señala la directora del diplomado,
Anita Behn Gunther.

DIPLOMADO PARA LA INDUSTRIA DE LA UACH:

LA CERVEZA LLEGA A LAS AULAS VALDIVIANAS
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carrera hasta ese momento, en-
frentando a Mike Tyson, retira-
do y con 58 años, en un evento
que generó cerca de US$ 40 mi-
llones solo para Paul, cerca del
doble de lo que recibió Tyson. 

El último rival

En 2020, mientras Paul se ini-
ciaba en el ring, Anthony Joshua
era uno de los nombres más sóli-
dos del boxeo global y retenía su
título de campeón de peso pesa-
do. Cinco años después, ambos
protagonizaron un combate im-
pensado, pero con lógica econó-
mica. La pelea se convirtió en
uno de los eventos más lucrati-
vos del boxeo reciente. La bolsa
total de US$ 184 millones ubicó
el combate en una liga compara-
ble a grandes hitos comerciales
como Mayweather–Pacquiao o
McGregor–Mayweather. A di-
ferencia de esos encuentros, este
no se apoyó en el pay-per-view
tradicional, sino en Netflix.

Además del dinero pactado
entre los boxeadores, el evento
generó ingresos significativos
por otras vías. La venta de entra-
das habría recaudado unos US$
15 millones, con tickets prome-
dio por sobre US$ 700 y ubica-
ciones premium que superaron
los US$ 25 mil. A eso se sumaron
acuerdos comerciales y patroci-
nios, que analistas estimaron en
torno a US$ 35 millones, impul-
sados por marcas interesadas en

¿Por cuánto dinero
estaría dispuesto
a que lo noquea-
ran y provocaran

una doble fractura de mandíbu-
la? El youtuber estadounidense
de 28 años Jake Paul habría reci-
bido cerca de US$ 92 millones
por enfrentar a Anthony Joshua,
boxeador británico de 1,98 me-
tros de altura, dos veces campe-
ón mundial de peso pesado y
medallista de oro olímpico. La
cifra corresponde a su parte de
una bolsa total estimada en US$
184 millones, acordada para el
combate disputado el viernes
pasado en Miami y transmitido
por Netflix.

Paul nació en 1997 en Cleve-
land y comenzó su carrera pú-
blica en 2010 como creador de
contenido en Vine, donde rápi-
damente acumuló millones de
seguidores. Luego dio el salto a
YouTube y la televisión, partici-
pando en un programa de Dis-
ney Channel. Esa etapa fue clave
para construir una base masiva
de audiencia joven, que con el
tiempo se transformó en su
principal activo económico. Su
estilo provocador y polémico le
permitió mantenerse constante-
mente en la conversación digital
y monetizar su visibilidad mu-
cho antes de subirse a un ring.

Apoyado en ese poder mediá-
tico, en 2020 decidió incursio-
nar en el boxeo profesional. La
idea fue recibida con escepticis-
mo por el mundo del deporte,
pero no por la industria del en-
tretenimiento. Sus primeras pe-
leas fueron contra influencers y
figuras mediáticas, eventos que,
si bien carecían de gran calidad
técnica y deportiva, generaban
millones en visualizaciones, pa-
trocinios y venta de entradas. 

En octubre de 2022 venció al
excampeón de UFC Anderson
Silva por decisión dividida,
mientras su primera derrota lle-
gó en febrero de 2023 ante el bri-
tánico Tommy Fury. En no-
viembre de 2024 protagonizó el
combate más mediático de su

la exposición global que garanti-
za una figura como Paul.

Para el combate se pactaron
ocho rounds de tres minutos ca-
da uno. Casas de apuestas y ex-
pertos coincidían en que Paul no
resistiría más de tres asaltos.
Contra todo pronóstico, logró
llegar al sexto round en una pe-
lea poco vistosa, marcada por su
constante desplazamiento y las
dificultades iniciales de Joshua
para conectar golpes claros. Tras
16 minutos, Paul bajó la guardia
y Joshua conectó un derechazo
que lo dejó en la lona. El juez de-
cretó el knock out y dio por ven-
cedor al excampeón mundial.

Al día siguiente, Paul publicó
en redes sociales una imagen de
su rostro y una radiografía:
“Mandíbula doblemente rota.
Denme a Canelo en 10 días. El
corazón y los h...s intactos. Es
momento de descansar, recupe-
rarme y volver al peso crucero”,
escribió en X. 

En los últimos años, el youtu-
ber ha insistido en que su objeti-
vo es convertirse en campeón
mundial de boxeo y que puede
vencer a cualquier rival. Sin em-
bargo, sus peleas han dejado du-
das en lo estrictamente deporti-
vo, al enfrentar en su mayoría a
rivales retirados o de otras disci-
plinas. Aun así, su capacidad de
convocar audiencias masivas lo
convierte en una de las figuras
más rentables del deporte y es-
pectáculo actual.

Las ganancias de
Jake Paul en el ring:
US$ 92 millones por menos

de 18 minutos de pelea
El youtuber estadounidense protagonizó 

una nueva pelea millonaria, esta vez ante el británico
Anthony Joshua. ¿El resultado? Knock out en el sexto round

y una doble fractura de mandíbula.

EL COMBATE ACUMULÓ UNA BOLSA TOTAL ESTIMADA EN US$ 184 MILLONES

PABLO CORREA L.

Jake Paul (a la izquierda) se enfrentó a Anthony Joshua en Miami. El influencer comenzó a pelear en 2020 y su meta
es convertirse en campeón mundial de boxeo.
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Tras la pelea, el
youtuber subió a
Instagram una
foto de él en la
clínica junto a una
radiografía de la
doble fractura de
mandíbula.
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De cara a 2026, el contexto inter-
nacional está marcado por un cam-
bio en las reglas del juego bajo las
cuales operan economías, empresas
y mercados. Las instituciones y prác-
ticas que estructuraron la economía
global en las últimas décadas enfren-
tan hoy mayores tensiones, y friccio-
nes en comercio, geopolítica, merca-
dos financieros y tecnología condi-
cionan crecientemente la toma de de-
cisiones económicas.

En comercio internacional, la intro-
ducción de aranceles discrecionales
bajo la administración de Trump mar-
có un punto de inflexión. Los arance-
les efectivamente implementados
rondan hoy el 10%, un nivel inferior a
los anuncios iniciales, pero económi-
camente relevantes y con asimetrías
importantes. Pese a ello, no se han ob-
servado respuestas retaliatorias gene-
ralizadas; más bien, la mayoría de los
países ha optado por minimizar los
impactos mediante negociaciones bi-
laterales. Si bien la actividad ha mos-
trado una resiliencia relativa hasta
ahora, se esperan efectos hacia 2026,
en un escenario que sigue abierto y
sujeto a redefiniciones.

En paralelo, desde 2025 las reglas
de la política internacional comenza-
ron a operar bajo parámetros distintos
a los que prevalecieron durante déca-

das. Este cambio está estrechamente
vinculado a una política exterior más
transaccional en Estados Unidos, que
ha reconfigurado su aproximación a
los marcos multilaterales y a las alian-
zas de seguridad históricas hacia rela-
ciones más contingentes. Esta lógica
se expresa en una combinación poco
convencional de iniciativas de pacifi-
cación con resultados dispares y un
uso más activo de instrumentos eco-
nómicos, diplomáticos y coercitivos.

A este escenario se suma la inteli-
gencia artificial como un cambio tec-
nológico con potencial disruptivo,
que está reordenando expectativas,
decisiones de inversión y la valora-
ción de activos financieros. El opti-
mismo en torno a su capacidad para
impulsar productividad, inversión y
crecimiento ha sostenido alzas en los
mercados de capitales y una expan-
sión de la inversión asociada. Al mis-
mo tiempo, persiste la inquietud de
que estos beneficios estén siendo anti-
cipados en exceso, elevando el riesgo
de valoraciones frágiles si los avances
tangibles demoran en consolidarse.

Es en este contexto que asume
un nuevo gobierno en Chile. El
punto de partida externo es, en
principio, favorable: precios del
cobre elevados y condiciones fi-
nancieras internacionales más hol-
gadas. Sin embargo, para una eco-
nomía pequeña y abierta, maximi-
zar los beneficios de este escenario
exige leer con cuidado un entorno
internacional donde las reglas del
comercio, las finanzas y la política
internacional se han vuelto menos
estables y más estratégicas.
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