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Ml Familia Rabat busca vender la propiedad de 6,4 
hectáreas que incluye una mansión histórica. El     

TERRENO DF 
POR J. TRONCOSO OSTORNOL 

Es uno de los proyectos habi- 

tacionales más emblemáticos en 

carpeta en Chile hoy. En 63.500 

metros cuadrados de terreno en 

la calle Vía Blanca, en el barrio de 

Lo Curro de Santiago, una empresa 

busca levantar casas y edificios. No 

obstante, la iniciativa enfrenta un 

complejo escenario luego de lain= 

tervención de la Seremi de la Región 

comprador sería una empresa ligada a Gerardo 
Valdés, que quiere hacer un condominio. 

Metropolitana y la Contraloría. 

El terreno donde se busca levantar 

este nuevo complejo habitacionales 

parte de un inmueble de conserva 

ción histórica, más específicamente, 

de la Casa de la Viña Manquehue, 

una mansión de estilo español 

construida en 1940, que goza de 

protección y no se puede demoler. 

Los propietarios de la mansión 

y el terreno son la familia Rabat, 

conocida principalmente por su 

Inmobiliaria Manquehue, que urba- 

nizó sectores emblemáticos como 

Santa María de Manquehue a partir 

de terrenos viñateros que adquirió 

Antonio Rabat Comella en 1902. 

Los Rabat pusieron en venta la 

propiedad en poco más de USS 23 

millones. Hay un interesado: Nueva 

Costanera Gestión Inmobiliaria, de 

propiedad del empresario Gerardo 

Valdés, que lleva varios meses 

negociando adquirir el inmueble 

para desarrollar un condominio. 

En junio del año pasado, la Direc= 

ción de Obras Municipales (DOM) 

de Vitacura aprobó un anteproyecto 

llamado Parque Rabat- conformado 

porun condominio tipo Acompuesto 

por 39 casas y dos edificios (con 20 

departamentos), manteniendo la 

edificación existente, es decir, el 

inmueble de conservación histórica. 

El anteproyecto fue solicitado 

por los dueños del predio (ocho 

hermanos Rabat Vilaplana). 

Pero la Seremi de Vivienda señaló 

que el terreno se encuentra ínte- 
gramente afecto a la condición de 

Inmueble de Conservación Histórica 

(ICH) y que una edificación en el área 

requiere de su autorización previa. 

Los abogados Andrés Ibarra Videla 

y Javier Zulueta Videla, en repre- 
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sentación de los propietarios del 

inmueble, llegaron hasta la Contra- 

loría, asegurando que lo concluido 

por la Seremi carece de respaldo 

en el Plan Regulador Comunal de 

Vitacura y sobre la Casa de la Viña 

Manquehue no recaería ninguna 

“demolición o refacción”. 

El pasado 30 de diciembre, la 

Contraloría emitió un dictamen 

en que desestimó el reclamo del 

privado y afirmó que la declara- 

ción de Inmueble de Conservación 

Histórica (ICH) afecta a la totalidad 

del predio en cuestión. 
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Especialización breve y estratégica: cómo prepararse 
para los desafíos profesionales que vienen 

Frente a un mercado laboral cada vez más 

dinámico y exigente, Unegocios FEN de la 

Universidad de Chile lanza un nuevo formato 

de Programas de Especialización, diseñado 

para profesionales que necesitan actualizarse 

con foco, profundidad y rapidez, sin sacrificar 

calidad académica. 

La aceleración tecnológica, la transformación 

de los modelos dea negocio y la creciente 

complejidad organizacional están redefiniendo 

las trayectorias profesionales. Hoy, los desafíos 

que enfrentan ejecutivos ya no se resuelven 

solo con experiencia acumulada o formación 

general, sino con competencias específicas, 

actualizadas y aplicables en el corto plazo. 

En este contexto, Unegocios FEN de la Uni- 

versidad de Chile desarrolló un nuevo formato 

de Programas de Especialización, orientado a 

responder a las necesidaades concretas del 

mercado laboral actual. Según explica Daniela 

Cerda Chandía, Subdirectora de Innovación 

y Calidad Académica de Unegocios FEN, la 

iniciativa surge a partir de la identificación de 

una creciente demanda por especialización 

focalizada en áreas estratégicas, sin requerir 

programas extensos. 

“Hoy observamos una necesidad creciente de 

formación en ámbitos como inteligencia artificial, 

marketing, finanzas, sostenibilidad, protección 

de datos y transformación organizacional, áreas 

que están impactando directamente la toma de 

decisiones y la empleabilidad. Estos programas 

además entregan la posibilidad de tomar antes, 

a la par o posterior a un diplomado, complemen- 

tando y potenciando el aprendizaje, siguiendo 

una misma área de conocimiento o entregando 

nuevas miradas que es lo que un profesional 

requiere en la actualidad”, indica Daniela. 

Los Programas de Especialización se ca- 

racterizan por ser breves, intensivos y de alta 

profundidad, con una duración que no supera 

los dos meses y con la participación de dos a 

cinco docentes. A diferencia de un diplomado 

tradicional, no buscan entregar una formación 

amplia, sino desarrollar competencias específicas 

alineadas con desafíos profesionales concretos 

  
Daniela Cerda Chandía, Subdirectora de Innovación y 
Calidad Académica de Unegocios FEN 

con foco en la actualización y para estar al día 

en las tendencias que exige el mercado. “El 

profesional desarrolla criterio, capacidad de 

análisis y toma de decisiones informadas, lo 

que permite una transferencia inmediata a su 

entorno laboral”, explica la subdirectora. 

La experiencia formativa se desarrolla en 

modalidad online sincrónica, con alta interacción 

entre docentes y participantes, trabajo colabo- 

rativo, discusión de casos y retroalimentación 

continua. La flexibilidad del formato se combina 

con exigencia académica y acompañamiento, 

sello característico de Unegocios FEN. 

“Con este formato buscamos cerrar la bre- 

cha entre conocimiento académico, práctica 

profesional y necesidades reales del mercado, 

manteniendo el están- 

dar de excelencia de la 

Universidad de Chile”, 

concluye. 
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