
Según las transcripcio-
nes publicadas el martes
por el Comité de Supervi-
sión de la Cámara de Re-
presentantes de EE.UU.,
Bill Gates declaró ante le-
gisladores que creía que
Jeffrey Epstein podría ha-
ber estado considerando
chantajearlo.

En una comparecencia a
puerta cerrada el 10 de ju-
nio, Gates cuestionó deta-
lles que Epstein había re-
gistrado en correos elec-
trónicos que se enviaba a sí
mismo sobre las infidelida-
des del cofundador de Mi-
crosoft. Afirmó que Eps-
tein posiblemente estaba intentando usar esa información para obtener ventaja.

“No fui chantajeado”, declaró Gates ante el comité, pero “al analizar estos correos electró-
nicos, parece que el Sr. Epstein estaba considerando esa posibilidad”, según un reporte de
Bloomberg.

Gates dijo que habló directamente con Epstein sobre esa posibilidad, especialmente por-
que, según Gates, intentó cortar la comunicación con el desacreditado financiero. Gates re-
conoció las infidelidades, pero afirmó no tener ninguna relación con las mujeres a través de
Epstein. Gates ha declarado repetidamente que no tenía conocimiento directo de los crímenes
de Epstein con víctimas menores de edad.

“Había un lenguaje velado, como si todos quisiéramos ser amigos”, dijo Gates. “Lo abordé
con mucha claridad y le dije: ‘Mira, si crees que vas a sacar más dinero de esto, no va a
suceder, y si eso significa que vas a hablar con la gente sobre estas cosas, simplemente asu-
miré las consecuencias y lo afrontaré’”.

Gates afirmó que Epstein le había pedido donaciones filantrópicas a su nombre, algo que
Gates había dejado claro que no iba a hacer.

La inclusión del cofundador de Microsoft —en aquel entonces uno de los hombres más ricos
del mundo— en el círculo de Epstein demuestra su amplia influencia en las altas esferas de las
finanzas, la tecnología y la academia. 

En una audiencia a puerta cerrada el 10 de junio, Gates
cuestionó correos donde Epstein lo mencionó.
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AUNQUE MAGNATE AFIRMA QUE NO FUE CHANTAJEADO

GATES ASEGURA QUE SE ENFRENTÓ A
EPSTEIN: “SI CREES QUE VAS A SACAR MÁS
DINERO DE ESTO, NO VA A SUCEDER”
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La volatilidad del mercado se concentró especialmente
en los fabricantes de memorias.
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Wall Street recibió una dosis de realidad cuando una
fuerte venta masiva de varias grandes tecnológicas ali-
mentó la preocupación de que la euforia por la inteligen-
cia artificial que ha impulsado el mercado alcista de ac-
ciones podría estar sobredimensionada.

La corrección tecnológica se extendió a los mercados
globales, mientras las preocupaciones por valoraciones
excesivas desencadenaban un nuevo episodio de volatili-
dad tras casi tres meses de fuerte avance de los activos
de riesgo. El Nasdaq 100 cayó un 3,3%. Las pérdidas fue-
ron aún más pronunciadas en Asia, donde el índice Kospi
de Corea del Sur se desplomó un 10% desde su máximo
histórico, según un reporte de Bloomberg. 

Lo que comenzó como una corrección moderada en
Corea del Sur terminó convirtiéndose en una fuerte caída
que llevó a los inversores extranjeros a vender más de
US$ 2.500 millones en acciones del Kospi.

La volatilidad se concentró especialmente en los fa-

bricantes de memorias, un segmento que ha explicado
gran parte de las ganancias bursátiles este año, después
de que informes locales señalaran que SK Hynix está reo-
rientando sus esfuerzos hacia productos de menor costo,
según José Torres, de Interactive Brokers.

DEBIDO A EUFORIA TECNOLÓGICA:

TEMOR A “BURBUJA” PARTIÓ EN COREA… 
Y LLEGÓ A WALL STREET
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DAP del mercado (0,41% men-
sual) ofrecería un retorno de
4,92% en un año. Por su parte, el
peor de la oferta disponible ac-
tualmente (0,30%) entregaría
una rentabilidad de 3,6%.

Mario Tessada, director de
magíster de finanzas en la U.
Andes, propone una mezcla:
“Dado el escenario de inflación

y crecimiento
en Chi le , un
perfil conser-
vador puede
mezclar entre
d e p ó s i t o s a

plazo y también instrumentos
de renta fija de mediano y largo
plazo, especialmente bonos cor-
porativos”.

El papel de la Fed

La Reserva Federal ha mante-
nido las tasas sin cambios, pero
varios de sus miembros han de-
jado abierta la posibilidad de
ajustes al alza antes de fin de
año. Pero, según Gallardo, el
riesgo está en gran parte absor-
bido: “Los niveles actuales de ta-
sas ya incorporan gran parte de
la información conocida tan-

to a nivel local como internacio-
nal”. El mercado ya descuenta
cerca de dos movimientos adi-
cionales de la Fed, reduciendo el
potencial de sorpresa.

La caída de las tasas largas lo-
cales refleja una mayor confian-
za en la convergencia inflacio-
naria, señala Quezada. “La vola-
tilidad sigue dominando los
mercados, ante la incertidumbre
sobre la evolución del conflicto
entre Irán y Estados Unidos. Sin
embargo, una menor escalada
de las tensiones ha favorecido la
caída del precio del petróleo,
contribuyendo a aliviar las pre-
siones inflacionarias”, dice.

Tessada apunta al factor más
próximo: “El gatillador de la
renta fija local viene por las pro-
yecciones más bajas de inflación
futura, que vienen de la mano
del componente energético”. De
materializarse, los instrumentos
de duración intermedia y deno-
minados en pesos seguirían
siendo los principales beneficia-
dos. En dicho caso, el inversio-
nista que renovó automática-
mente el DAP sería el que más
tarde llegue a la fiesta.

¿Es un inversionista
conservador? Las opciones

que se abren más allá del
depósito a plazo

Analistas sostienen que los fondos mutuos
de renta fija local resultan hoy
competitivos frente al depósito a plazo. 

ANTE BAJA INFLACIÓN:

JEAN PIERRE VILLARROEL

Porque la inteligencia artificial (IA)
comete errores…, algunos están espe-
rando a que madure antes de adoptar-
la. Otros la están aplicando a como dé
lugar para no darles ventaja a los que
ya lo hacen. Ambos, cautos y ansio-
sos, se equivocan.

No es razonable esperar a que la IA
mejore porque está diseñada para
producir lenguaje
coherente, no para
certificar hechos. Así
es que… seguirá co-
metiendo errores
que —por lo de-
más— se pueden re-
ducir: primero, co-
nectándole datos ve-
rídicos y relevantes
y, segundo, incorporando al hombre
o la mujer cuando la tarea 1) requiere
experiencia humana tácita, intuitiva y
difícil de codificar, que la IA no mane-
ja y/o 2) cuando los costos de error
son altos. A continuación, listo cuatro
tareas que necesitan de más a menos
participación humana:

Estrategia de negocios: El humano
debe diseñarla íntegramente, con la
IA solo asistiendo, porque la tarea,
además de necesitar conocimiento tá-
cito, tiene alto costo de error.

Contratos legales: La IA puede re-
dactarlos completos, pero el humano
debe verificarlos rigurosamente, por-
que la tarea, aunque usa conocimien-
to explícito que la IA maneja, tiene al-
to costo de error.

Publicidad: La IA puede generar
ilimitadas alternativas de avisos pu-

blicitarios, pero el humano debe ele-
gir entre ellas, porque la tarea necesi-
ta conocimiento tácito, aunque tiene
bajo costo de error.

Atención a masas de clientes: La IA
puede ser autónoma porque esta ta-
rea, además de usar conocimiento ex-
plícito, tiene bajo costo de error.

Ahora bien, los ansiosos que aplican
la IA a ciegas también se equivocan
porque seguir a la manada no genera
ventajas competitivas, ya que las me-
joras se igualan entre competidores.
Más importante que aplicar la IA rápi-
do es hacerlo de manera distinta a los
otros para potenciar los impulsores de
la ventaja competitiva, que siguen

siendo la escala, el apren-
dizaje y el efecto red.

Como la IA es capaz
de procesar todo tipo de
información explícita,
incluida la no estructu-
rada, permite concretar
el viejo anhelo de con-
vertir el conocimiento
propietario de la empre-

sa en un activo estratégico, en un re-
curso que permita diferenciarse de la
competencia mediante economías de
escala y de aprendizaje.

Más aún, como los humanos se co-
munican con la IA en lenguaje natural
(escribiendo y, muy pronto, hablan-
do), una gran población rezagada ac-
cedió súbitamente a las redes digitales
potenciando el efecto red como palan-
ca de la ventaja competitiva. Esta drás-
tica mejora en la conexión humano/
mundo digital se asemeja a la que lo-
gró la interfaz gráfica introducida por
Apple en 1984, que masificó la com-
putación antes restringida a técnicos
tecleando oscuros comandos.

En 2026, la pregunta ya no es si apli-
camos la IA, sino cómo hacerlo para
que sirva a la ventaja competitiva pro-
pia… y no a la de la competencia.

PLAZA
de

IDEAS

IA urgente, pero al servicio
de tu ventaja competitiva

PATRICIO DEL SOL G.

“Más que aplicar rápido
la IA, hay que usarla de

manera distinta a los
otros para beneficiarse

de la escala, el
aprendizaje y el efecto

red”.

perseguían ideas comunes. Los tres pro-
gramas coinciden en que la facultad debe
ordenar su “excelencia”: más investiga-
ción, internacionalización, transparencia
financiera, colaboración entre departa-
mentos, modernización de la gestión, me-
jor infraestructura, vínculo con egresados
y mayor relación con el sector privado.

En el caso de Micco, sus propuestas se
ordenaban en torno a una modernización
de gestión para una facultad de gran es-
cala, con separación más clara entre con-
ducción académica y gestión ejecutiva,
impulso a investigación de “clase mun-
dial”, relación público-privada e incluso
una discusión sobre modelos curriculares
4+2 en el marco de cambios en la educa-
ción superior.

avanzaron a segunda vuelta, dejando
atrás al otro postulante, Dante Contreras.

En 2018, Landerretche fue jefe de
campaña de Contreras cuando cayó de-
rrotado frente a De Gregorio, por lo que se
esperaba un traspaso de votos casi direc-
to. En la primera votación, Landerretche
también obtuvo la primera mayoría con
30 votos (35,66% del total), Micco lo si-
guió de cerca, con 29,125 (34,62%), y
Dante Contreras quedó relegado al tercer
puesto, con 25 apoyos (29,72%), en un
sistema de votos ponderados. 

Propuestas en el camino

Más allá de la propuesta con que se dife-
renció Landerretche, todos los candidatos

los candidatos a la que tuvo acceso “El
Mercurio”, la agenda de Landerretche
propone que la FEN aspire a ser una espe-
cie de nodo latinoamericano equivalente a
una combinación entre LSE y London Bu-
siness School, con fuerte énfasis en pro-
ducción académica, gobierno corporativo
interno, fundraising, control de gestión y
profesionalización administrativa.

Reñida disputa

El balotaje fue algo más estrecho de lo
esperado. Landerretche se impuso con
44,75 votos ponderados frente a los
37,125 que obtuvo Micco. En la primera
vuelta, la distribución de votos fue casi
ecuánime entre los dos candidatos que

El economista Óscar Landerretche se
impuso a Alejandro Micco y será el próxi-
mo decano de la Facultad de Economía y
Negocios de la Universidad de Chile. Con
un 54,7% de las preferencias, Landerret-
che ganó en segunda vuelta, para suceder
a José De Gregorio en el decanato hasta
2030, con la posibilidad de reelegirse.
Asumirá sus funciones el 7 de julio.

Landerretche fue formado como inge-
niero comercial en la misma casa de estu-
dios y es doctor en Economía del MIT. Mi-
lita en el Partido Socialista, y su campaña
se configuró como una alternativa a la
conducción actual de la FEN, donde Micco
se percibía como la continuidad de la ges-
tión de De Gregorio.

Según la propuesta programática de

OBTUVO EL 54,7% DE LAS PREFERENCIAS:

ÓSCAR LANDERRETCHE SE IMPONE A ALEJANDRO MICCO Y ASUMIRÁ COMO PRÓXIMO
DECANO DE LA FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS DE LA U. DE CHILE

Óscar Landerretche resultó electo co-
mo decano de la FEN de la U. de Chile has-
ta 2030.
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Renovar el depósito a plazo
(DAP) es, para muchos inversio-
nistas chilenos, un acto casi re-
flejo. El vencimiento llega, la
plata vuelve a quedar encajada
por 30, 60 o 90 días más, y la
discusión se acaba. Lo que esa
costumbre no contempla es que,
en el mercado actual, existen
instrumentos que hacen lo mis-
mo y algo más: capturar la caída
de tasas como ganancia de capi-
tal.

Tras el último Informe de Po-
lítica Moneta-
ria (IPoM), el
mercado con-
solidó la ex-
pectat iva de
una inflación
convergiendo hacia la meta y
una Tasa de Política Monetaria
(TPM) estable en los próximos
meses.

Las alternativas

Para la persona con necesida-
des de muy corto plazo, María
Paz Quezada, portafolio manager
de renta fija de Zurich AGF, se-
ñala una alternativa que el ban-
co rara vez presenta: los fondos
money market. “Su rentabilidad
es muy similar a un depósito a
plazo, pero con liquidez inme-
diata”, destaca.

Si el horizonte se alarga, el ar-
gumento cambia, dicen otros.
“Actualmente, las TIR (tasa in-
terna de retorno) promedio
de los portafolios en la ma-
yoría de los fondos mu-
tuos de renta fija local
resultan atractivas al
compararlas con otras
alternativas conserva-
doras”, sostiene Marco
Gallardo, subgerente
de renta fija de Bice Inver-
siones. La diferencia fren-
te al DAP, explica, no está
solo en el devengo: si
las tasas continúan ba-
jando durante los pró-
ximos meses, estos fon-
dos podrían registrar
ganancias de capital adi-
cionales. El plazo fijo, por
construcción, no tiene esa
opción.

En la otra vereda, el mejor

El mercado ve que surgen
alternativas para los inver-
sionistas.
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Más detalles en 
www.elmercurio.com/inversiones
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